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2ème constat:

2/3 des directeurs commerciauX
promus n'ont pas d'expérience
dans la vente (mais dans d'autres
fonctions -y comprismarketing)

Rémunérations supérieures
Moins d'expérience professionnelle
Turnover plus élevé (au cours des 2 années qui
suivent) MODERN SELLING SUMMT
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3ème constat:

3 ans d'expérience avant d'atteindre
un plateau (rémunération)

Au-delà, la fidélité à ll'entreprise n'est
pas récompensée
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Directeurs commerciauX dans un
nouveau contexte

Tensions opérationnelles + stratégiques

Apprenants à vie
Culture data
Leader visionnaire
Réflexion éthique
..parmi d'autrescaractéristiques
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