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DAVID OGILVY

CONFESSIONS OF AN ADVERTISING MAN

‘The customer Is not a
moron. She's your wife’

David Ogilyvy
Conlfessions
ol an
Adverusing

Man




https://www.arnaques-infos.or

LE DROIT DE VOUS FAIRE AVOIR

Bien évidemment, l'offre
publicitaire est accompagnée de
I'incontournable loterie qui tend a
vous faire croire que vous avez
gaghé un chéque de 9 500 €. En
fait, tous les participants, sauf le
gagnant ce de fameux cheque de 9
500 €, recevront un cheque de 2 €
qualifié "avoir en euros" sachant
que MERRIOS se réserve la
possibilité de proposer un autre
avantage en remplacement.
Prévoyez des a présent un gain de 2

loteries-et-cadeaux.html

VOUS AVEZ GAGNE

€ sous forme de bon d’achat
impliquant donc une nouvelle
commande.

Et dire que I'un des documents
publicitaires mentionne un logo

"100"% respect du consommateur”

Le 29 aout 2018

-

VOS 6 AVANTAGES EXCLUSIFS

avec votre commande : =

11

\

@ [0S DELICIEUSES "ORANGETTES") | B | VOTRE CADEAU SURPRISE ) 4 VOTRE CADEAU "BIEN-ETRE ET

offertes pour toute commande si vous retournez votre RELAXATION" a découvrir pour
00""“3"08 sous 48 H toute commande de 32 € ou plus

5 VOS FRAIS DE PORT REDUITS | L 6
au lieu de
7,90 €

VOTRE COMMANDE GRATUITE AUJOURD'HUI !
POUR VOUS, € 2
(soit 5€ d’économie !)

Vous ne paierez que
dans 1 mois !
SN
Chére amie, Cher ami,

Pour vous donner envie de nous découvrir, nous vous avons préparé une sélection de nos meilleures specialités, a des prix imbattables
et un grand éventail de surprises !!

N'hésitez plus une seconde a découvrir nos succulents produits en profitant des avantages exceptionnels que nous vous proposons
dés votre premiére commande.

Satisfait ou Respect du
Nos Garanties ()0% ouamé Rem“;zmsé PespRct o8, <
Commandez par téléphone au Commandez par courrier a 3
Nos Services 0 892 020 431 S e et :
avotre écoute o 0 vonedhdo 0 1, [G]) ot ientmet
www.delicesgourmandises.com ;


https://www.arnaques-infos.org/loteries-et-cadeaux.html

EN B2B AUSSI NOUS AVONS DROIT

AUX BOURRINS

m Sales Na

@ o/

Visionary Marketing?

Hi Yann,

| wanted to get in touch, as we are working with businesses in
your industry to help them to generate more business leads -
from their existing assets. | thought it could be of interest to you

to take a look?

Have you heard of Le_at all?

LeJ is software that reveals the identity of your

website visitors - in real-time.

Via a dashboard, or with real-time alerts, you can see which
businesses visit vour website, what they look at and how they

5 will also give you the email addresses
and contact numbers of the decision makers within each of those

found you -

pusinesses.

Would you be interested in knowing which exact businesses are

visiting your website?

As a thank you for reading to this point, I'd like to offer you a
totally free trial so that you can see it for yourself - and hopefully
uncover many more prospects to help your business to grow.

We can run through a demonstration with you online, so you

Start your reply by choosing one

| Interested... )

Maybe later... ) | | No thanks...

)

1. Sales Navigator : Aaaaaaaah !

. Visionary Marketing ? (« ? »)

.« Have you heard of LF at all?»

TLTR: Message 10 x trop long

« Thank you for reading to this point...»
. Le cadeau arrive a la fin

o O DN WN

Résultat : un vendeur qui passe a coté
d’'un lead (et qui est un vendeur de leads)



AUTOPSIE D'UN SPAM

DE BOURRIN +33 360850015 +33 360850043

30 June 2021 Today
18:56 Missed Call 09:11 Missed Call

18:55 Missed Call

18:55 Missed Call

18:54 Missed Call

18:54 Missed Call

18:54 Missed Call




CE QUI A CHANGE DANS
LE MARKETING B2B

LE MONDE A CHANGE

- Le marketing a officiellement 62 ans, les clients ont eu le temps a s’habituer.
Les consommateurs savent décoder les astuces et les fraudes, quid du B2B ?

- Nous vivons un bouleversement des attentes dans le B2C, dans le B2B le
changement doit étre immediat

- Un marketeur B2B (vendeur) indélicat verra son nom circuler facilement
- (Sujet a débat) le client / I'acheteur connait déja tout de vous

® Probablement pas, mais il peut veérifier

® Pour vérifier cela ne prend pas de temps

® || peut surtout facilement demander a ses pairs grace a I'amélioration
de la communication)

- la vague du ecommerce va changer la donne et pas uniquement pour les
vendeurs (marchés de masse B2B uniguement)

SOCIAL SELLING FORUM - 14 AVRIL 2021




CEQUIDOITCHANGER
DANS LE MARKETING B2B

LE MONDE A CHANGE ETVOUS ?

Regis Mc Kenna :

® “start with a blank sheet”

® “Think about your customers’ customers”
Apprenez les 5 regles du marketing du bouche a oreille :

® Authenticite

® Respect

® Sociabilité

® Durabilite

® Mesure https://youtu.be/Fz22P{PxoXI

SOCIAL SELLING FORUM - 14 AVRIL 2021



https://youtu.be/Fz22PfPxoXI

